
 

Puesto: Ejecutivo de Ventas 

Empresa: Drogas y Enseres para Hospital 

Drogas y Enseres para Hospital, con más de 34 años de experiencia en la distribución de 
medicamentos a nivel nacional, se caracteriza por su servicio de calidad y atención al cliente. 
Valoramos a nuestros empleados, promoviendo un ambiente laboral positivo, donde el 
crecimiento y el reconocimiento son parte fundamental de nuestra cultura. 

Descripción del Puesto: Ejecutivo de Ventas 

El Ejecutivo de Ventas será responsable de desarrollar estrategias comerciales para incrementar la 
cartera de clientes, gestionar la venta directa de productos farmacéuticos, y cumplir con los 
objetivos comerciales establecidos. Este rol requiere experiencia en negociación y cierre de 
ventas, una excelente actitud de servicio, y una orientación a resultados, con un enfoque especial 
en la industria farmacéutica. El candidato ideal debe contar con capacidad para viajar, habilidades 
de presentación y conocimientos sólidos de productos de alta especialidad como vacunas y 
medicamentos especializados. 

Responsabilidades Clave: 

• Desarrollo de Nuevas Oportunidades de Negocio: Identificar y captar clientes potenciales 
para incrementar la cuota de mercado. 

• Gestión de Ventas Directas: Ejecutar el ciclo completo de venta, desde la prospección 
hasta el cierre, asegurando un enfoque orientado a resultados. 

• Negociación y Cierre de Ventas: Manejar negociaciones comerciales de manera efectiva, 
garantizando el cumplimiento de objetivos y metas de ventas. 

• Conocimiento del Mercado Farmacéutico: Aplicar conocimientos específicos sobre 
vacunas, medicamentos de alta especialidad y otros productos relevantes del portafolio. 

• Trabajo en Equipo y Coordinación Multidepartamental: Colaborar con áreas internas para 
asegurar una óptima gestión de clientes y el cumplimiento de los objetivos comerciales. 

• Cumplimiento de Objetivos Comerciales: Desarrollar estrategias orientadas a la 
consecución de metas comerciales, asegurando un seguimiento adecuado de los 
resultados y reportando de manera periódica. 

  



 

Requisitos: 

• Formación Académica: Licenciatura o estudios truncos en Administración, Mercadotecnia 
o carreras afines. 

• Experiencia: Comprobable en venta directa, negociación y cierre de ventas, 
preferentemente en la industria farmacéutica. 

• Habilidades: 

o Excelentes capacidades de comunicación y negociación. 

o Dominio de Microsoft Office (Excel y Word). 

o Orientación a objetivos y cumplimiento de metas. 

o Buena presentación y habilidades interpersonales destacadas. 

o Disponibilidad para viajar. 

• Edad: Entre 20 y 40 años. 

Ofrecemos: 

• Sueldo Competitivo. 

• Contratación directa con la empresa. 

• Prestaciones superiores a las de la Ley. 

• Seguro de Gastos Médicos Mayores. 

• Oportunidad de desarrollo y crecimiento profesional. 

Horario de Trabajo: 

• Lunes a Viernes: 9:00 am - 6:30 pm 

• Sábados: 9:00 am - 1:00 pm 

Postulación: 

Si eres una persona orientada a resultados, con habilidades de negociación y experiencia en el 
sector farmacéutico, te invitamos a postularte para este rol clave en nuestra empresa. Únete a 
Drogas y Enseres para Hospital y desarrolla tu carrera en una empresa líder en la distribución de 
medicamentos. 


